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ZAPYTANIE OFERTOWE 

W zawiązku z realizacją projektu „Budowa systemu informatycznego B2B 
wspomagającego proces tworzenia planów treningowych i obsługę klientów obiektów 
sportowych wraz z narzędziami do automatycznej wymiany danych między systemem 
Mobifit a systemami Partnerów” dofinansowanego z programu POIG Działanie 8.2 firma 
MOBIFIT Sp. z o.o. zwraca się do Państwa o przedstawienie oferty cenowej dotyczącej 
wykonania następujących modułów: 
 
Moduł 1 
Moduł integracyjny B2B ( platforma B2B) 
 
Moduł 2 
Moduł integracyjny API Mobifit 
 
Moduł 3 
Moduł integracyjny API do aplikacji Partnerów 
 

Założenia do Oprogramowania B2B: 

Wstęp 

System informatyczny Mobifit  wraz z aplikacją OPTIS pozwala na dobranie pełnego 

programu treningowego możliwego do zastosowania w dowolnym klubie fitness, natomiast 

Partnerzy posiadają oprogramowanie dziedzinowe, umożliwiające prowadzenie pełnej 

statystyki osób wchodzących (Klientów), oraz czasu pracy pracowników (Trenerów), 

zarządzania relacjami z klientami,  systemy finansowo-księgowe jak również posiadają swoje 

strony internetowe. 

Mobifit w ramach projektu „Budowa systemu informatycznego B2B wspomagającego proces 

tworzenia planów treningowych i obsługę klientów obiektów sportowych wraz z narzędziami 

do automatycznej wymiany danych między systemem Mobifit a systemami Partnerów” chce 

wdroży oprogramowanie umożliwiające automatyczne pobieranie przez Partnerów treści 

merytorycznej portalu i bezpośrednie wykorzystywanie jej wśród aktywnie trenujących osób 

w klubie fitness oraz trenerów w oparciu o informacje zbierane przez własny system 

informatyczny. System Mobifit ma dostarczać gotowe rozwiązania treningowe, które mają 

być przyporządkowywane do bazy klubowiczów w danym obiekcie. 
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Ponadto w wyniku realizacji projektu, użytkownicy, klienci klubów oraz trenerzy, będą mieli 

dostęp do zasobów pochodzących z systemu Partnera, które będą udostępnione 

bezpośrednio w serwisie mobifit lub udostępnione na zasadzie, co-brandingu na stronach 

internetowych klubów fitness. 

Integrację procesów zrealizuje system informatyczny B2B poprzez moduł integracyjny– API 

serwisu mobifit, OPTIS oraz moduł do automatycznej wymiany danych między systemem 

Mobifit a systemami Partnerów oraz API systemów partnera – system dziedzinowy 

dedykowany dla Klubów fitness, systemu zarządzania relacjami, systemu finansowo-

księgowego oraz strony internetowej partnera. 

Moduły integracji 

Oprogramowania, które będzie się składało z trzech zasadniczych modułów realizujących 

procesy główne integracji, zaawansowane algorytmy, które automatyzują procesy wymienny 

danych, w tym rozwiązują problemy różnych indeksów występujących pomiędzy Mobifit i 

Partnerami: 

 Oprogramowanie, które odpowiada za wymianę danych pomiędzy systemem Mobifit 
a modułem integrującym - moduł integracyjny API Mobifit 

 Oprogramowanie integrujące dane Mobifit oraz Partnerów, które podlegają wymianie 
między systemami - moduł integracyjny B2B (platforma B2B) 

 Oprogramowanie, które odpowiada za wymianę danych pomiędzy modułem 
integrującym oraz systemami partnerów - moduł integracyjnego API do aplikacji 
Partnerów 

Integracja 

Oprogramowanie umożliwiające automatyczne pobieranie przez Partnerów treści 

merytorycznej portalu i bezpośrednie wykorzystywanie jej wśród aktywnie trenujących osób 

w klubie fitness oraz trenerów w oparciu o informacje zbierane przez własny system 

informatyczny. System Mobifit ma dostarczać gotowe rozwiązania treningowe, które mają 

być przyporządkowywane do bazy klubowiczów w danym obiekcie. 

Użytkownicy, klienci klubów oraz trenerzy, będą mieli dostęp do zasobów pochodzących z 

systemu Partnera, które będą udostępnione bezpośrednio w serwisie mobifit lub 

udostępnione na zasadzie, co-brandingu na stronach internetowych klubów fitness. 

Integrację procesów zrealizuje system informatyczny B2B poprzez moduł integracyjny– API 

serwisu mobifit, OPTIS oraz  moduł do automatycznej wymiany danych między systemem 

Mobifit a systemami Partnerów oraz API systemów partnera – system dziedzinowy 

dedykowany dla Klubów fitness, systemu zarządzania relacjami, systemu finansowo-

księgowego oraz strony internetowej partnera. 

Narzędzie do przesyłania danych umożliwi aktualizację informacji o danej osobie takich jak 

wiek, waga, cel treningu itp. 

Partner będzie mógł ewidencjonować we własnym systemie: 

 ilość osób objętych treningiem,  
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 ilość osób objętych treningiem indywidualnym, 

 zmiany w kartach treningowych, 

 rodzaj doboru ćwiczeń każdego klienta klubu fitness, 

 postępy treningowe a przez to jakość pracy trenerów, 

 ilość osób aktywnie trenujących, 

 ilość osób aktywnie korzystających z porad trenera, 

 

Oprogramowanie realizować będzie również funkcji podpisu elektronicznego a wymiana 

danych realizowana będzie w standardzie XML 

Wszelka wymiana danych pomiędzy Mobifit i Partnerami, będzie się odbywać w formacie 

XML (uniwersalnym dla wszystkich systemów). Zapewni to pełną uniwersalność i 

kompatybilność systemów. Należy nadmienić, że w okresie trwałości projektu oraz w 

kolejnych okresach Mobifit nawiąże współpracę z kolejnymi Partnerami. Zastosowanie 

standardu nie spowoduje zwiększenia kosztów stałych na utrzymanie systemu. 

Elektroniczna wymiana danych jest przesyłaniem komunikatów w formie elektronicznej 

(będących odpowiednikami dokumentów handlowych, występujących w formie papierowej), 

tworzonych według uzgodnionych standardów dla kompatybilności z różnymi systemami 

komputerowymi, za pomocą teletransmisji w sieciach informatycznych.  

Efektywność integracji wiąże się z zastosowaniem standardów wymiany danych, tym samym 

standaryzacji współpracy i automatyzacji w realizacji procesów B2B pomiędzy Mobifit oraz 

Partnerami. 

Realizowane transakcje 

Pomiędzy systemami będą wymieniane dane transakcyjne. Podpisane i zaszyfrowane dane 

gwarantują bezpieczeństwo w zakresie realizacji transakcji. 

W zakresie realizowanych transakcji po stronie Mobifit integracja zrealizowana będzie z 

systemem odpowiedzialnym za zamówienia klienta i zamówienia sprzedaży. W zakresie 

transferu danych programu treningowego integracja zrealizowana zostanie z systemem 

odpowiedzialnym za relacje z klientem. W zakresie publikacji danych Partnera i 

funkcjonalności OPTIS na stronach www integracja na zasadach, co-brandingu, będzie 

zrealizowana ze stroną internetową Partnera (CMS). 

System B2B może być użyteczny w rzeczywistym obrocie gospodarczym tylko wtedy, gdy 

zapewnia on bezpieczeństwo transakcji, do czego niezbędne jest: 

 uwierzytelnianie stron transakcji, tj. możliwość pewnego stwierdzenia ich tożsamości; 

 zapewnienie poufności transmisji, tj. niemożności „podsłuchania” przesyłanej 
informacji przez stronę trzecią; 

 umożliwienie wiarygodnego podpisywania dokumentów handlowych przez strony 

 zagwarantowanie integralności dokumentów, tj. możliwości weryfikacji, iż otrzymany 
dokument nie został zmieniony i jest identyczny z dokumentem wysłanym; 
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 zapewnienie takiego sposobu wymiany dokumentów, by żadna ze stron nie mogła 
wyprzeć się faktu wysłania lub otrzymania dokumentu; 

 utrzymywanie archiwum przesyłanych dokumentów, umożliwiającego ich późniejsze 
odtworzenie, np. w celu rozwiązania zaistniałych sporów. 

Realizowane procesy biznesowe 

1.Transfer dokumentów pomiędzy systemami – procesy transakcyjne 

1.1 Automatyzacja wzajemnych rozliczeń Mobifit i Partnerów 

a) Oferta skierowana do Partnera – podpis elektroniczny Mobifit 

b) Akceptacja oferty przez Partnera (lub przedłużenie abonamentu) – podpis 
elektroniczny Partnera 

c) Faktura wystawiona przez Mobifit – podpis elektroniczny Mobifit 

d) Dokonanie płatności przez system płatności online 

1.2 Automatyzacja procesów sprzedaży usług Partnera przez system mobifit 

a) Zamówienie Klienta na usługi Partnera dostępne na platformie mobifit  

b) Rezerwacje zasobów Partnera przez klienta dostępne na platformie mobifit 

c) Proces płatności (operatorzy płatności on-line) 

d) Udostępnianie dokumentacji płatności rozliczeniowych  

2.Transfer informacji o nowych użytkownikach do Mobifit (podopieczny/trener) – 

proces komunikacji z otoczeniem biznesowym i klientami. 

a) Wypełnienie kwestionariusza osobowego (recepcja) lub (jeśli użytkownik już posiada 
konto w Mobifit) podanie adresu email lub loginu. 

b) Automatyczne utworzenie profilu użytkownika w serwisie Mobifit (użytkownik ten na 
swoim profilu widzi przypisanie do klub) oraz w serwisie Partnera na zasadzie co-
brandingu serwisu mobifit. 

c) Automatyczny update, synchronizacja danych pomiędzy systemami  po dokonaniu 
jakichkolwiek zmian 

3.Proces treningów personalnych  

Śledzenie postępów, proces aktualizacja wyników, proces automatycznej zmiany programu 

treningowego osoby chcącej poprawić kondycję fizyczną w trzech dziedzinach: 

Trening, Dieta, Suplementacja. Wszystkie dane w jednym formacie, który zapewni dostęp do 

informacji o osobie ćwiczącej trenerom personalnym, którzy prowadzą przez cykl treningowy 

swojego podopiecznego. W wyniku realizacji projektu będzie dostępna w systemie 

dziedzinowym Partnera jak również w systemie Mobifit oraz na stronie internetowej  

a) Przypisanie podopiecznego do trenera (obaj posiadają konto w Mobifit) 

b) Ułożenie planu treningowego przez trenera (zarządzanie kalendarzami) 

c) Zapisanie się na trening przez podopiecznego (przez Mobifit do systemu Partnera) 
zgodnie z grafikiem trenera (zawartym w systemie Partnera) 

d) Wypełnienie informacji po każdym treningu przez Trenera (potwierdzenie, że trening 
się odbył)  
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Wykonanie powyższych modułów zgodnie ze specyfikacją dostępną do wglądu w 

siedzibie firmy Mobifit, przy ul. Tamka 38 w Warszawie. 

Prosimy o złożenie oferty wyłącznie na formularzu stanowiącym Załącznik nr 1 do 

niniejszego Zapytania w terminie do 30.08.2013 do godz. 12.00 w siedzibie Zamawiającego 

drogą pocztową, przesyłką kurierską, osobiście, faxem (adres jak wyżej) lub pocztą e-mail 

(pod adresem: dariusz.urbanski@mobifit.pl)  

W razie wątpliwości lub pytań wszelkich informacji udziela Pan Dariusz Urbański 

 

Kryteria oceny ofert:  

- najniższa cena 

 - czas realizacji zadania 

Wymagania: 

W odpowiedzi na zapytanie ofertowe należy przedstawić: 

- wycenę oraz termin wykonania 

 

MOBIFIT Sp. z o.o. zastrzega sobie prawo do negocjowania ostatecznych warunków 

realizacji zamówienia.  

 

 

                                                                                                    PODPIS 

 

 

 

  

mailto:dariusz.urbanski@mobifit.pl
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Załącznik nr 1 

……………………………………………. 

Miejscowość data 

 

 

 

 

OFERTA 

W związku z Państwa zapytaniem ofertowym z dnia 16.08.2013r. odnośnie projektu 

„Budowa systemu informatycznego B2B wspomagającego proces tworzenia planów 

treningowych i obsługę klientów obiektów sportowych wraz z narzędziami do 

automatycznej wymiany danych między systemem Mobifit a systemami Partnerów” 

dofinansowanego z programu POIG Działanie 8.2 firma MOBIFIT Sp. z o.o. składamy ofertę 

na dostawę: 

 

Nazwa towaru/usługi Wartość netto Czas wykonania 

Moduł 1: 
Moduł integracyjny B2B 
(platforma B2B) 

  

Moduł 2: 
Moduł integracyjny API Mobifit 

  

Moduł 3: 
Moduł integracyjny API do 
aplikacji Partnerów 

  

 

Oferta ważna przez 45 dni. 

PODPIS 

 

 

MOBIFIT Sp. z o.o. 
ul. Tamka 38, 
00-355 Warszawa, 
NIP 952-20-62-619 
dariusz.urbanski@mobifit.pl 
 


